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Algunas preguntas.

{Cudnto tiempo hace que no actualiza los datos de las fichas de sus
clientes?

¢Es correcta la direccién y teléfono que tiene anotados?

¢{Cémo va el negocio de su cliente?

' ¢Estd ganando dinero?

Ultimamente ¢Ha modificado significativamente la periodicidad o el
volumen de operaciones con nosotros?éPor qué?

¢Ha modificado recientemente su nimero de trabajadores?
¢Esta cumpiendo sus compromisos?
¢Tenemos su conformidad (firma) en nuestras condiciones de venta?

Comprobar periédicamente el estado de nuestros clientes tiene un coste
insignificante respecto de los beneficios de gestion que aporta. Entonces, ¢(Por qué
olvidamos la revision periddica?

Saludos

Raimon
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